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�������“进入 9 月，来园区洽谈合作的客商、体验‘工业游’
的小学生、预定火锅星空房的食客一拨接着一拨，‘逛吃澄
明’的人越来越多！ ”澄明食品产业园副总经理王文正一边
忙着接待来客，一边欣喜地对记者说。 走进位于鹿邑县的
澄明食品产业园，干净整洁的环境、现代化的厂房与燃在
其间的“烟火气”相映成趣，呈现出一派生机勃勃的景象。

2019年，鹿邑县委、县政府深挖乡贤资源，多次对接
锅圈食汇创始人杨明超，促成其返乡创业，投资建设澄明
食品产业园。 鹿邑县为园区成长提供了积极的政策支持

和贴心的服务，助力多家入园企业实现“当年建设、当年
投产、当年盈利”。 6 年来，澄明食品产业园成功打造“三
二一产联动”和“产业循环 + 资源循环 + 资本循环”的双
联动生态发展模式。 这一模式被誉为“澄明模式”。

澄明食品产业园规划占地 6000 多亩，目前，建成区
占地 2600 多亩。 在这里， 一家企业只专注生产一个品
类，一个番茄、一头牛、一只羊、一个丸子、一个辣椒、一根
肥肠……客商穿行于红汤与白汤原料生产区， 仿佛游走
于一个放大的“太极火锅”中，产业布局尽显东方智慧。

������9 月 15 日， 记者走进位于澄明食
品产业园的和一肉业，第一眼看到的便
是厂房墙上“全国肥牛卷销量第一”几
个大字。

和一肉业是一家专注于牛肉精深

加工、连锁专卖及供应链服务的现代化
全产业链牛肉产品供应商 ，2020 年入
驻澄明食品产业园。

“我们公司的解冻间安装有物联
网智能控制系统 ，利用温差缓慢解冻
牛肉 ，可以保持牛肉色泽鲜亮 、营养
成分不流失 。 ”和一肉业工作人员朱
红瑞介绍。

“成为品类第一， 可吸引政策、资

源、消费者认知的全方位倾斜，形成‘珠
穆朗玛峰效应’。 ”王文正说，砍掉非核
心业务，专注极致效率，成为品类冠军，
这就是单厂单品的“大树模式”优于多
品类企业“灌木模式”的商业逻辑。

除了专注一头牛的和一肉业 ，这
里还汇聚了以“七个番茄一锅汤”闻名
的澄明食品、专注一只羊的茂源肉业、
聚焦一个辣椒的伟红椒业、 深耕一根
酥肉的大家旺食品， 以及只做一个丸
子的丸来丸去食品、 一串鸡翅的野火
烧食品、一根肥肠的胖嘟嘟食品、一片
五花肉的五朵花食品、 一盒响铃卷的
响响食品、一块魔芋的魔莱仕食品、一

根烤肠的万舜食品等。单厂单品，各具
特色，自成品牌。

通过打造“N 个一”食品工程，澄明
食品产业园帮助企业实现建厂当年即

可盈利。 2024 年，和一肉业销售额为八
九亿元，澄明食品和茂源肉业的收入为
五六亿元，伟红椒业、野火烧等企业收
入均超一亿元。

依托锅圈大生态，澄明食品产业园
积极构建澄明大生态体系，通过“单品
单厂、集采聚销”，将“N 个”品类之间的
高效协同发挥到极致，快速释放品牌势
能，已培育孵化牛肉卷、虾滑、番茄火锅
底料全国三大品类冠军。

������“许多外地企业愿意来鹿邑县投
资，最主要的原因是我们这里能够提供
订单，为其快速赋能，让入驻企业在短
时间内迅速成长壮大为品类冠军。 ”澄
明食品产业园总经理杨明玉说，依托锅
圈食汇在全国的 1 万多家门店，入驻企
业可共享采购资源与销售网络，快速打
开全国市场。

正所谓“上善若水”，真正的商道是
自利则生，利他则久。

澄明食品产业园与入驻企业的合

作模式主要有两种： 一是控股核心品
类 ，如牛肉 、丸子 、火锅底料等 ，持股

50%以上 ， 以确保生产效率和产品品
质； 二是对入驻企业进行股权投资，占
股 30%左右，绑定长期利益，增强入驻
企业信心。

此外，鹿邑县为园区提供了标准化
厂房及基建，产业园负责招商运营，并提
供品牌孵化、质量认证等服务，进一步降
低入驻企业运营成本。目前，产业园已入
驻 18 家企业，建设 8 个“园中园”，制定
多项行业标准，申报专利 169项。

锅圈食汇上游聚合 275 家供应商，
通过打造销端生态、供端生态、产端生
态，实现销供产一体化，逐步构建起锅

圈食汇大生态体系。 在这个生态体系
里，企业利用销售大数据优化仓储运输
成本，可提升 3%的净利润；利用物流数
据驱动品类布局， 可优化库存周期；利
用门店数据反向指导生产，可实现精准
供需匹配。

“园区还落地了中原食品实验室·澄
明食品产业园协同创新实验室、许启太
院士周口工作站，并与河南农业大学等
高校合作，通过产学研结合，推动前沿
成果转化与量产应用。 ”杨明玉说，今年
上半年， 澄明食品产业园营收突破 30
亿元。

������“我们的屠宰厂正在建设 ，预计 11 月投入使
用。 ”太清宫镇万头肉牛养殖基地负责人李乾坤说，
打通屠宰这一环节后，牛肉可直接供应至澄明食品
产业园的牛肉加工厂。

在宋河镇药铺行政村椒之友农业发展有限公

司，几十名老人围坐在一起手工去除辣椒把。 “我们
这里每年销售辣椒 1000 多吨， 其中有 300 吨~400
吨供应给伟红椒业，最多时用工将近 400 人。 ”负责
人张志刚说。

张志刚种植的辣椒苗来自帅康农业发展有限

公司。 帅康农业发展有限公司负责人杨建设说，今
年，他一共育了 1000 多万棵辣椒苗，除自用外，其余
的被订购一空。

近年来，鹿邑县以“工厂+种养业”为核心形式，
与锅圈食汇、华鼎冷链、澄明食品产业园建立紧密
的合作关系，构建起涵盖种植养殖、单品工厂、包材
辅材、冷链物流、供应链金融的全要素产业链，形成
“三二一产联动”新格局。

锅圈食汇作为重要的销售终端，为澄明食品产
业园入驻企业提供大量订单，企业按需生产，带动
宋河镇辣椒种植基地、太清宫镇万头肉牛养殖基地
建设，使当地农民从传统农业生产者转变为产业参
与者，2000多名农民变身“产业工人”。

这种从销售到工厂再到农业的 “三二一产联
动 ”发展模式 ，就是澄明食品产业园创新的 “澄明
模式”。

鹿邑县委书记郭俊涛说，鹿邑县力争利用 3 年
至 5 年的时间， 形成超百亿级的食品产业集群，向
全国供应优质火锅、烧烤食材，以产业振兴推进乡
村振兴。

激活乡村振兴新引擎

核心阅读

打造品类冠军

构建产业共同体

>>

聚链成群

集群成势

带动拉动

数说 ��������●●今年上半年，，澄明食品产业园产值突破 3300亿元，，蜕变为““中部
火锅食材之都””。。

●●建设 88个““园中园””，，申报专利 116699项。。

●●培育孵化牛肉卷、、虾滑、、番茄火锅底料全国三大品类冠军。。

●●帮助 22000000多名农民转型为““产业工人””。。

丸来丸去厂房。

澄明食品番茄火锅底料生产车间。

北北京京理理工工大大学学学学生生走走进进锅锅圈圈食食汇汇。。

丸来丸去生产车间。

菊菊花花开开手手撕撕藤藤椒椒鸡鸡厂厂房房。。
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